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Ce guide est conçu pour vous aider à trouver des moyens de
financer votre projet d’infrastructure de tennis. Chaque projet
est différent et les possibilités de financement varient en
fonction du lieu. Ce guide vous aidera à trouver ce qui est à
votre disposition.

Lorsque vous recherchez un financement, réfléchissez aux
raisons pour lesquelles une organisation, un donateur ou un
sponsor pourrait vouloir soutenir votre projet. Étant donné
que de nombreux projets sont à la recherche d'un
financement, votre demande ou votre proposition doit être
détaillée et correspondre à leurs objectifs.

La recherche et la planification sont importantes, surtout à
l'heure où les fonds disponibles auprès des sources privées et
publiques diminuent. Une demande solide est nécessaire pour
que votre projet soit financé. Montrer pourquoi votre projet
devrait être soutenu et ce qu'il peut faire est la clé de votre
succès.

Pour vous aider, nous avons divisé ce guide en cinq sections :

POURQUOI VOTRE PROJET EST-IL NÉCESSAIRE ?
COMMENT VOTRE PROJET PEUT-IL ÊTRE FINANCÉ ?
COMMENT COMMENCER ?
POURQUOI INVESTIR DANS LE TENNIS ?
UTILISER LES DONNÉES ET LES MÉDIAS SOCIAUX
POUR OBTENIR DES FINANCEMENTS.

Ce guide est principalement destiné aux projets
d'infrastructures, mais vous pouvez également utiliser les
informations pour d'autres projets. Nous espérons qu'il vous
sera utile.
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Vue d'ensemble



Pourquoi votre projet
est-il nécessaire ?
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Chaque projet est unique. Lors de la demande de
financement ou de la présentation aux sponsors,
expliquez clairement pourquoi le projet est important
et en quoi il correspond à leurs objectifs.

Le projet répond-il à des problèmes clés (quels sont-ils et

pourquoi sont-ils importants) ?

Le projet est-il conforme aux objectifs de votre organisation ?

Comment le projet répond-il aux attentes des parties prenantes ?

Existe-t-il des raisons réglementaires justifiant la nécessité du

projet ?

Les réactions des clients ont-elles joué un rôle dans votre

décision de lancer le projet ?

La recherche montre-t-elle que votre projet est nécessaire ?

Quel sera l'impact de ce projet (par exemple, plus de

joueurs/compétitions/activités) ?

Comment le projet contribuera-t-il aux objectifs de votre

organisation ?

Quels seront les avantages pour la communauté (par

exemple, l'augmentation du niveau d'activité, l'amélioration

de la santé mentale et l'engagement de la communauté

doivent être pris en compte) ?

Y a-t-il des publics spécifiques avec lesquels vous souhaitez

vous engager ?

Comment allez-vous mesurer le succès et l'impact du projet ?

NÉCESSITÉ

IMPACT

Avant de commencer un projet, posez-vous la question suivante : pourquoi ce projet est-il
nécessaire ? La clarification de cette question facilite la planification et l'obtention de fonds.
Pour vous faciliter la tâche, nous avons dressé une liste de questions que vous pouvez
utiliser pour mettre au point votre plan de projet et vous aider dans votre recherche de
financement :



Comment votre projet
peut-il être financé ?
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Pour obtenir un financement pour votre projet, commencez par rechercher les options
disponibles et vérifiez votre éligibilité. Les options dépendent du type de projet et de sa
localisation. Les trois pages suivantes vous communiqueront des informations détaillées sur
les options de financement mentionnées ci-dessous.
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ParrainageCotisations
des membres

Collecte de
fonds

SubventionsActivités
commerciales

Travailler avec
d'autres sports

Entreprises
locales

Gouvernement /
Ministère des sports Fondations

Options de financement : 
Laquelle vous convient le mieux ?



PARRAINAGE

Le parrainage est un choix de financement populaire pour divers projets, qui ne se limitent pas aux

infrastructures. Il est important de réfléchir à ce que vous pouvez offrir aux sponsors en retour, car le

parrainage n'est pas de l'argent gratuit. Certaines formules de parrainage peuvent inclure la

fourniture de matériel ou de produits plutôt qu'un financement direct :

Frais de sponsoring des courts de tennis (droits de dénomination)

Produits ou services (par exemple, équipement de tennis, matériaux pour construire des

infrastructures ou installer des courts et de l'éclairage)

Frais pour l'inclusion de leur logo sur votre kit, équipement, minibus, bannières, site web, pieds

de page des courriels, plateformes de médias sociaux, etc. 

COTISATIONS DES MEMBRES

Pouvez-vous générer des revenus grâce aux

cotisations des membres afin de couvrir les

coûts quotidiens de fonctionnement de votre

établissement ? Cette option ne génère des

revenus qu'une fois que l'infrastructure est

opérationnelle. Pour les nouvelles

infrastructures, cette option n'est peut-être

pas réalisable dans un premier temps, mais

une fois qu'elles sont opérationnelles, elle

peut aider à financer d'autres améliorations

ou des coûts permanents.

COLLECTE DE FONDS

La collecte de fonds peut générer des revenus et

impliquer les membres de votre club de tennis et

la communauté locale, ce qui peut attirer

davantage de joueurs dans votre club.

L'implication des membres du club et de la

communauté au sens large donne aux gens le

sentiment de faire partie de l'équipe et de soutenir

le club. La clé de la collecte de fonds est la

créativité, alors faites participer autant de

personnes que possible pour trouver des idées

amusantes pour collecter des fonds.
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Il existe de nombreux programmes de financement ; prenez donc le temps de vous renseigner sur

ceux auxquels vous pouvez avoir accès. Chaque programme ayant ses propres critères d'éligibilité,

concentrez-vous sur ceux auxquels vous pouvez prétendre, car le processus de demande peut

prendre beaucoup de temps. 

Gardez à l'esprit que les infrastructures et les sports offrent de nombreux avantages - réexaminez

l'objectif de votre projet pour découvrir les différentes possibilités de financement. Ne limitez pas

vos demandes de subvention aux seules installations ou au tennis ; ce sujet est abordé plus en détail

dans la section Pourquoi investir dans le tennis ? 

SUBVENTIONS

ACTIVITÉS COMMERCIALES

La vente de produits (équipement de tennis ou

rafraîchissements) ou de services (location

d'installations pour des événements sociaux

ou des groupes communautaires, par exemple)

peut générer des revenus. Adressez-vous à la

communauté locale pour savoir s'il existe des

possibilités de fournir différents services.

Vérifiez si ces activités auront un impact sur le

personnel et l'assurance de l'installation.

TRAVAILLER AVEC D'AUTRES
SPORTS

Le cas échéant, envisagez de faire équipe avec

un autre sport pour obtenir un financement.

Le partage des installations et la mise à

disposition d'un lieu polyvalent pour

différents sports peuvent donner de bons

résultats. Cela ne convient peut-être pas à

tous les projets, mais il est possible de

collaborer avec d'autres sports pour réaliser

votre projet d'installation.
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ENTREPRISES LOCALES

Les projets axés sur la communauté peuvent
attirer des parrainages, des financements et
des dons en nature de la part d'entreprises
locales - faites des recherches pour trouver
des liens potentiels avec votre projet.

GOUVERNEMENT LOCAL /
MINISTÈRE DES SPORTS

Vérifier s'il existe des programmes locaux
qui encouragent les activités sportives, car
ils pourraient offrir des possibilités de
financement.
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FONDATIONS

Recherchez des organisations caritatives qui
offrent des subventions correspondant à leur
mission. Les organisations locales qui
soutiennent des projets et des initiatives
communautaires par le biais de subventions et
d'un soutien philanthropique peuvent
constituer une bonne source de financement.



ATTÉNUATION DES RISQUES

Ne vous fiez pas à une seule source de

financement. Les sources multiples

constituent un filet de sécurité, de sorte

que si l'une d'entre elles échoue, votre

projet n'est pas menacé.

AMÉLIORATION DE LA CRÉDIBILITÉ

Le fait d'avoir plusieurs bailleurs de

fonds renforce la crédibilité de votre

projet, en montrant aux parties

prenantes qu'il est largement soutenu

et validé.

ACCÈS À L'EXPERTISE ET AUX
RÉSEAUX

Chaque source de financement peut

offrir une expertise et des contacts

uniques. Ce réseau peut grandement

contribuer à la réussite de votre projet

en fournissant des informations, des

conseils et des possibilités de

collaboration.

INNOVATION ET OPTIMISATION
DES RESSOURCES

Chaque financeur a des attentes, des

priorités et des objectifs différents.

S'engager avec un groupe diversifié

encourage l'innovation créative en

répondant aux besoins et aux

perspectives uniques des bailleurs de

fonds.

FLEXIBILITÉ ACCRUE

La diversité des bailleurs de fonds vous

permet de vous adapter à des attentes et

à des calendriers différents, ce qui donne

à votre projet la capacité de s'adapter

aux changements et de tirer parti de

nouvelles opportunités.

STABILITÉ FINANCIÈRE

Les bailleurs de fonds ont souvent des

cycles financiers différents, ce qui peut

aider à maintenir un flux de trésorerie

régulier, essentiel pour couvrir les

coûts courants et les dépenses

imprévues.
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Diverses sources de financement :  
Quels sont les avantages ?

La diversification des sources de financement est essentielle à la réussite et à la
durabilité des projets. Elle permet de réduire les risques, d'assurer la stabilité
financière, d'offrir une certaine flexibilité, de donner accès à l'expertise, de
renforcer la crédibilité et d'encourager l'innovation.



Comment
commencer ?
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Des étapes simples pour créer
votre plan de projet idéal

01 Aperçu du projet et plan de livraison
Définissez clairement vos objectifs et l'impact attendu pour aider les financeurs à comprendre la
valeur de votre projet. Utilisez des données et des témoignages pour montrer l'impact potentiel
et l'alignement sur la mission du financeur. Décrivez votre feuille de route et vos étapes pour
démontrer la faisabilité du projet.

02 Planification financière et collecte de fonds
Fournissez un budget détaillé et un plan de dépenses pour démontrer votre responsabilité
financière. Une stratégie claire démontre votre engagement et renforce l'attrait de votre projet
en mettant l'accent sur la durabilité. Montrez votre engagement en faveur de la durabilité à long
terme avec un plan de gestion et d'entretien des infrastructures.

03 Plan de marketing
Décrivez comment vous allez promouvoir votre projet, atteindre les parties prenantes
potentielles et assurer sa visibilité et son succès. Expliquez comment vous ferez participer votre
public et comment vous le tiendrez au courant de l'avancement de votre projet. Établissez un
calendrier pour vos activités de marketing.

04 Plan de gestion des risques
Un plan est essentiel car il montre que vous avez anticipé les problèmes potentiels et que vous
êtes en mesure de les résoudre. Il ajoute de la crédibilité à votre proposition, suggérant une
compréhension réaliste de la complexité du projet et une volonté de réussir, même en cas de
revers.

05 Mettre en place une équipe de projet solide
Formez une équipe compétente au sein de votre communauté tennistique afin de partager les
tâches de manière efficace et de renforcer l'adhésion au projet. Les bailleurs de fonds évaluent la
force de l'équipe pour prédire le succès du projet, d'où l'importance d'une équipe bien équilibrée
et engagée.

06 Recherche
Identifiez les organisations, les subventions et les investisseurs qui correspondent aux objectifs
de votre projet. Soyez au courant des délais de candidature et des critères d'éligibilité pour
augmenter vos chances de succès.



Remplir la
demande

Examinez votre
demande

Soumettre la demande
dans les délais

AVANT DE COMMENCER VOTRE DEMANDE DE SUBVENTION, EXAMINEZ
ATTENTIVEMENT LES CONDITIONS REQUISES ET RASSEMBLEZ TOUTES
LES INFORMATIONS ET PIÈCES JUSTIFICATIVES NÉCESSAIRES.

La plupart des programmes de financement

disposent d'un formulaire de demande en

ligne comportant des questions spécifiques et

des exigences en matière de documents. Il est

essentiel d'examiner attentivement ces

exigences et de préparer toutes les 

informations nécessaires à l'avance.

Remplissez avec précision la demande en

ligne, déléguez les sections aux membres de

l'équipe qui possèdent l'expertise nécessaire

et fournissez rapidement toutes les

informations supplémentaires demandées.

Une fois votre projet terminé, il vous sera demandé de rendre compte de son
déroulement et de ses résultats. C'est important pour les personnes qui vous ont donné
de l'argent et pour vous permettre de gérer votre projet.

Vérifier les critères
d'éligibilité
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Préparer et soumettre votre
demande de subvention



Pourquoi investir
dans le tennis ?
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Développement personnel
Le tennis offre la possibilité d'acquérir des compétences de vie telles que la discipline, la
persévérance et le fair-play. Sur le court, les joueurs sont confrontés à des défis similaires à ceux de
la vie réelle, comme surmonter des obstacles et créer des stratégies pour réussir, ce qui encourage
la résilience et l'adaptabilité. Ces expériences favorisent le développement personnel et
l'acquisition de compétences. Le tennis offre également la possibilité de faire du bénévolat et de
développer des compétences d'entraîneur et d'arbitre.

Développement économique
Le tennis contribue à l'économie en créant des emplois et des opportunités commerciales. Il
comprend des fonctions telles que l'entraînement, la gestion des installations, la vente de
marchandises et l'organisation d'événements. Les clubs de tennis peuvent attirer des
investissements et des partenariats, ce qui stimule davantage les économies locales.

Comportement social
Le tennis encourage un comportement social positif en mettant l'accent sur le respect, l'équité et
les bonnes manières. Les règles et les traditions du jeu inculquent un sens de la discipline et de
l'intégrité, guidant les joueurs à être honorables sur le terrain et en dehors. Cet accent mis sur le
comportement moral peut influencer positivement les relations sociales au sens large, en
promouvant une culture du respect et de la coopération.

Intégration sociale
Le tennis favorise l'intégration sociale en comblant les fossés culturels, économiques et sociaux.
Son attrait mondial et sa nature inclusive permettent à des personnes d'horizons divers d'entrer en
contact et d'interagir. Les programmes de tennis communautaires sont particulièrement efficaces
pour favoriser la cohésion sociale et le sentiment d'appartenance.

Le tourisme
Les événements de tennis attirent des touristes qui ont besoin d'endroits pour se loger, voyager et
se restaurer. Cela aide l'économie locale et rend la région plus connue dans le monde entier.
L'afflux de visiteurs stimule les entreprises locales et favorise les échanges culturels, enrichissant
ainsi la communauté dans son ensemble.
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Le tennis n'est pas qu'un simple jeu ; c'est un outil puissant pour améliorer la santé et favoriser
le développement de la communauté. De l'amélioration du bien-être physique et mental à la
création d'emplois et au développement, le tennis offre d'innombrables avantages. Explorons
les avantages socio-économiques et sanitaires du tennis.

Les avantages socio-économiques
et sanitaires du tennis



Inclusif
Le tennis est réputé pour son caractère inclusif, accueillant des participants de tous âges, de tous
niveaux et de toutes origines. L'adaptabilité est essentielle, car elle permet au sport de s'adresser
aux débutants, aux joueurs expérimentés et aux personnes handicapées. Des initiatives telles que
le tennis en fauteuil roulant et les programmes communautaires garantissent que le sport reste
accessible à divers groupes, favorisant un sentiment d'appartenance et d'engagement au sein des
communautés.

L'égalité des sexes
Le tennis a été un précurseur dans la promotion de l'égalité entre les hommes et les femmes, en
offrant des prix égaux dans les tournois majeurs. Les joueurs et les joueuses sont célébrés pour
leurs qualités athlétiques, leurs compétences et leurs exploits, ce qui contribue à faire tomber les
barrières dans le sport. Par conséquent, le tennis encourage la participation et l'autonomisation
des femmes et des filles dans le monde entier. Le programme « Avantage pour tous » de la stratégie
pour l'égalité des sexes de l'ITF en est un excellent exemple.

Un sport pour la vie
Le tennis est un sport que l'on peut pratiquer toute sa vie. Il permet aux jeunes et aux moins jeunes
de faire de l'exercice et de s'amuser. Sa nature douce et son intensité modulable en font un sport
idéal pour rester en forme et en bonne santé à tout âge. La pratique régulière du tennis favorise
l'activité physique et les relations sociales, ce qui améliore l'état de santé général et la satisfaction à
l'égard de la vie.

Avantages pour la collectivité
Les courts et les clubs de tennis sont des centres communautaires essentiels qui unissent les gens
et renforcent les liens sociaux. Ils proposent des programmes structurés, des événements sociaux
et des compétitions, encourageant l'interaction communautaire et le travail d'équipe. La passion
commune pour le tennis crée des réseaux solides et solidaires qui renforcent l'énergie et la force de
la communauté.
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Avantages pour la santé
Le tennis présente d'importants avantages pour la santé et le mental. Il améliore la santé cardiaque,
le tonus musculaire et la coordination, réduisant ainsi le risque d'obésité, de diabète et de maladies
cardiaques. Il améliore également le bien-être mental en réduisant le stress, en améliorant
l'humeur et en aiguisant les capacités cognitives. La pratique régulière du tennis favorise la
condition physique et la vivacité d'esprit, tout en encourageant les relations sociales et la confiance
en soi. Lors de la recherche de financement, mettez l'accent sur les économies réalisées en matière
de santé et vérifiez si des fonds publics soutiennent des projets dans ce domaine.

Les avantages socio-économiques
et sanitaires du tennis



Expliquez en quoi votre projet de tennis ne profitera pas seulement aux
joueurs de tennis. Par exemple, si vous organisez de grands événements de
tennis, cela pourrait attirer plus de visiteurs dans votre région, ce qui est bon
pour les entreprises locales comme les hôtels et les magasins.

Ne vous contentez pas de chercher de l'argent pour des installations sportives.

Pensez à la façon dont votre projet de tennis peut contribuer à résoudre des

problèmes de santé ou communautaires plus importants. Vous aurez ainsi plus

de chances d'obtenir un financement.

De nombreux projets sportifs voudront obtenir le même financement. Il serait

utile que vous montriez pourquoi votre projet de tennis est spécial et vaut la

peine d'être investi.

M O N T R E Z
L E S

A V A N T A G E S

M E T T E Z
L ' A C C E N T

S U R  L ' I M P A C T
P L U S  L A R G E

S O Y E Z
D I F F É R E N T

N'oubliez pas que si vous obtenez un financement, vous devrez suivre l'évolution de votre projet et la

partager avec les personnes qui vous ont donné l'argent. De cette façon, vous pourrez présenter un

dossier solide pour votre projet de tennis, de manière professionnelle et simple, et facile à comprendre.

Parlez des bienfaits du tennis et du sport. Si vous pouvez montrer comment le

tennis aide les gens, votre demande sera plus forte.

D O N N E Z  D E S
E X E M P L E S
C O N C R E T S
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Comment faire ressortir
votre candidature

L'intégrité est cruciale pour le financement d'un projet. Évitez de faire des promesses
exagérées pour obtenir des ressources, car cela peut nuire à votre réputation.
Respectez vos engagements, fixez des objectifs réalistes et établissez une relation de
confiance avec les investisseurs pour assurer une croissance durable.



Utiliser les données et les
médias sociaux pour

obtenir des financements
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IMPACT

Utilisez des chiffres pour montrer
l'utilité de votre projet de tennis.
Expliquez comment il améliore la

santé des gens, les aide à progresser
à l'école ou à impliquer un plus grand

nombre de personnes.

AUDIENCE

Utilisez des informations sur les
personnes que vous souhaitez atteindre
avec votre projet de tennis. Savoir qui ils

sont aide les sponsors à voir comment
votre projet peut faire une grande
différence et correspondre à leurs

objectifs.

BILAN

Comparez les résultats de votre
projet à ceux d'autres programmes

de tennis de qualité. Cela permet aux
sponsors de voir où se situe votre
projet et pourquoi il peut réussir.

FINANCES

Partagez des informations claires sur
votre budget et sur les revenus que vous
espérez obtenir. Le fait d'être ouvert sur
vos plans financiers permet aux sponsors

de croire que votre projet de tennis est
bien géré et qu'il utilise l'argent de

manière intelligente.

Les données peuvent montrer les domaines dans lesquels votre projet doit être amélioré
ou ceux dans lesquels il n'est pas aussi performant que d'autres. Cela montre pourquoi
votre projet a besoin d'argent. La collecte et l'examen des données vous aident à
comprendre les bonnes choses que votre projet fait pour les gens et vous permettent de
faire des choix intelligents pour son avenir.
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Exploiter les données : 
Votre chemin vers l'obtention d'un
financement



NÉCESSITÉ

Utilisez des chiffres pour montrer
pourquoi votre projet de tennis est
important. Il peut s'agir de la santé,
du rapprochement des gens ou de
l'aide à l'éducation. Les données

renforcent vos arguments.

HISTORIQUE

Si vous disposez de données
antérieures, présentez-les. Décrivez

les résultats positifs, les leçons
apprises et les améliorations

apportées.

FEEDBACK

Utilisez des enquêtes et ce que les
gens disent pour donner plus de

détails sur la façon dont votre projet
est utile. Les anecdotes tirées de la
vie réelle donnent encore plus de

poids à vos chiffres.

MESURE ET SUIVI

Expliquez comment vous allez surveiller
votre projet et vous assurer qu'il

fonctionne bien. Expliquez ce que vous
allez mesurer et comment vous allez

utiliser ce que vous apprenez pour
améliorer votre projet.

GLOBAL TENNIS REPORT
Vous disposez peut-être déjà de vos propres données, mais si ce n'est pas le cas, le Global Tennis Report

(GTR) est une ressource utile. Le GTR 2019 a fourni pour la première fois une vue globale détaillée du

tennis. La mise à jour de 2021 comprend des données de 41 pays, représentant 90 % des joueurs,

entraîneurs, clubs et courts du monde. Le GTR peut aider les associations nationales à identifier les

domaines de leurs programmes de tennis qui nécessitent des améliorations et des investissements. Le

troisième GTR, publié fin 2024, indique que le nombre de personnes jouant au tennis dans le monde a

dépassé les 100 millions. L'inclusion de données dans votre demande de financement ajoute de la

crédibilité et fournit aux financeurs des preuves solides à l'appui du projet sportif.
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Les données sont essentielles - elles démontrent la nécessité de votre projet de
tennis et ses bons résultats. Elles indiquent également aux sponsors que vous
suivez les progrès réalisés et que vous pouvez fournir des mises à jour régulières.



FIXEZ DES OBJECTIFS CLAIRS

RACONTER UNE HISTOIRE
FORTE

UTILISER DES FAITS ET DES
CHIFFRES

Décidez de ce que vous voulez

réaliser, par exemple, vous pourriez

viser à augmenter le nombre de

jeunes joueurs de 20 % au cours de

l'année à venir.

Expliquez comment vos infrastructures

de tennis font la différence. Vous

pourriez parler d'un jeune joueur qui a

commencé sur vos courts et qui gagne

maintenant des tournois.

Montrez le succès de vos

infrastructures à l'aide de chiffres.

Vous pourriez faire savoir que

l'utilisation des courts a augmenté de

30 % depuis que vous avez apporté des

améliorations.

ATTEINDRE UN PUBLIC EN
LIGNE

TRAVAILLER ENSEMBLE

SUIVRE ET PARTAGER LES
SUCCÈS

Utilisez les médias sociaux tels que

Facebook pour informer les gens sur

vos infrastructure. Postez des photos

de nouveaux courts ou de joueurs

heureux.

Rejoignez d'autres groupes qui

s'intéressent au tennis. Vous pouvez

par exemple vous associer à une

école locale pour lancer un

programme de tennis pour les élèves.

Gardez un œil sur les résultats de vos

infrastructures. Vous pourriez

mesurer le nombre d'événements

supplémentaires que vous accueillez

aujourd'hui par rapport à l'année

dernière.

Pour bien défendre votre projet, communiquez, adaptez vos messages à votre
public, impliquez les parties prenantes et montrez des résultats concrets. En faisant
cela, vous obtiendrez un soutien solide et améliorerez les chances de réussite de
votre projet.
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Les médias sociaux sont un outil puissant pour tenir

vos utilisateurs informés, éduqués et engagés, tout en

informant vos donateurs et sponsors en temps réel de

vos progrès. Utilisez des messages, des images et des

vidéos non seulement pour informer et mobiliser les

utilisateurs et les bailleurs de fonds existants, mais

aussi pour attirer de nouveaux soutiens.

PLUS GRANDE PORTÉE ET VISIBILITÉ

Des plateformes comme Instagram, X, TikTok et

Facebook augmentent la visibilité de votre projet,

attirant des joueurs et des sponsors potentiels.

ENGAGEMENT ET INTERACTIVITÉ

Les interactions directes sur les médias sociaux

créent un sentiment de communauté et encouragent

la participation.

NARRATION ET ATTRAIT VISUEL

Partagez le parcours de votre projet sportif à l'aide de

visuels convaincants pour plus d'impact et de partage.

CONSTRUIRE UN RECONNAISSANCE DE
LA MARQUE

Une marque forte renforce la confiance et peut

attirer des financements et des participants.

PROMOUVOIR LES ÉVÉNEMENTS ET LES
RÉALISATIONS

Mettez en évidence vos étapes et vos événements

pour informer et enthousiasmer votre public.

COMMUNICATION DIRECTE

Utilisez les médias sociaux pour les mises à jour et les

commentaires, afin de promouvoir la transparence.

Pourquoi utiliser les médias
sociaux pour promouvoir votre
projet



AIDE ET SOUTIEN :

Si vous avez des questions, veuillez contacter votre responsable du développement de l'ITF :

Prendre contact

development@itftennis.com


